
EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES

2018

2021 - 2023Commercial (alternance)

2020 - 2021Junior Account Manager (alternance)

Service commercial - Stage (3mois)

Responsable stratégie & marketing

Ventes de robots d’accueil et service aux CHR, centres commerciaux,
sites touristiques et robots thérapeutiques aux établissements de
santé
Vente du logiciel
Programmation des robots
Formations à l’utilisation des robots
Développement d’environnement connectés (robots + objets IoT)

Polyvalence
Communication
Autonomie
Négociation

COMPÉTENCES

13 ter hameau de Louareux
78120
Sonchamp

charlienassar1@gmail.com

07 63 00 45 07

Permis B, véhiculé

CONTACT

FORMATION

IFAG

IUT Paris Descartes

Campus CCI Eure et Loir

MBA Manager Stratégique

Licence Pro : Métiers du CI 

BTS Commerce international

2021 - 2023

2020 - 2021

2018 - 2020

LANGUES

Français : natif
Anglais : C1+ (TOEIC + Linguaskill)
Allemand : B2 (WiDaF)
Arabe/Libanais : notions avancées

À  l ’ é c o u t e  d ’ o p p o r t u n i t é s  d a n s  l e  m o n d e  d u  g o l f

Charlie
NASSAR

SPORT & HOBBIES

Basketball / Handball : 13 ans,
pratique et coaching
Golf : 3 ans
Musique : composition numérique
via logiciel FL Studio
Musculation

MARCONNET ROBOTIQUE - Epernon

BASF (division catalyse) - Levallois Perret

Planification et optimisation des flux de production
Pilotage de réunion interne
Gestion logistique des phases de prototypage
Suivi et adaptation des prix en fonction du cours des métaux précieux
Analyse des EDI de production du client (Renault-Nissan)

Innovapack - Belfast, Irlande

Prospection et développement d’une nouvelle gamme de packaging à
déstination du marché Français

2019
GCP Produits de Construction - Epernon
Service achat - Stage (1 mois)

Stage de conduite d’opérations import/export

2023 - aujourd'hui
MARCONNET TECHNOLOGIES - Epernon

Gestion de la stratégie de communication
Développement de l’image de marque
Développement des relations partenaires
Formations des commerciaux à de nouvelles méthodes de
prospection
Prospection et développement des relations avec les associations
Développement de la gamme de produit
Rédaction de contrat de distribution avec de nouveaux partenaires
Formation et tutorat de 2 alternants

24 ans

Gestion d’événement
Gestion d’opération commerciale
à l’international
Empathie


